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PROGRAMA DE CURSO 

El Mercado Ibérico de Derivados de Energía  

 
Los mercados de energía son conocidos por su volatilidad de precios. Los 
productores, proveedores, comercializadores y consumidores industriales deben 
optimizar sus recursos comerciales y desarrollar estrategias de cobertura para 
mejorar sus carteras, tanto en electricidad como en gas natural. Al participar en el 
Mercado de Derivados de Energía de OMIP, las organizaciones pueden gestionar 
el riesgo de volatilidad de los precios de la energía. 
 
En esta sesión de formación, los participantes obtendrán una visión general de la 
estructura de OMIP y el marco OMIClear y aprenderán sobre sus procedimientos 
y mecanismos operativos.  
 

Objetivos 

Al final de la formación, los participantes deben tener: 
- Visión detallada de cómo se estructuran y organizan los mercados de 

energía; 
- Conocimiento de los procesos y mecanismos operativos de la Bolsa (OMIP) 

y de la Cámara de Compensación (OMIClear), y de los instrumentos para 
crear estrategias de cobertura eficientes; 

- Información necesaria para ser participante directo o indirecto del Mercado 
de Derivados de OMIP. 

 

Público 

Entidades energéticas, Sociedades financieras, Gestores, Consultores, Directores 
de operaciones y cualquier otro profesional relacionado con el sector energético. 
 

 

Valor 

800€ por participante (+VAT) 

 

Contato 

marketing@omip.com 
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Agenda del Curso 
 

 PROGRAMA Y CONTENIDO 

 

Módulo 1 - Introducción [10h00 – 10h45]  

1. El Grupo OMI 

2. Participantes del Mercado 

3. Porfolio de Productos – Electricidad y Gas natural 

4. Mercados de Energía 

5. Ejemplos de Cobertura no OMIP 

 

Módulo 2 – Negociación [10h45 – 13h30]  

1. Conceptos de Futuros 

2. Conceptos de Opciones 

3. Estrategias con Derivados 

4. Índices de Energía 

5. Productos – Electricidad y Gas Natural 

6. Cuentas de Negociación 

7. Gestión de Órdenes 

8. Sesión de Negociación 

9. Características de Operación del Mercado 

10. El Sistema Trayport  

 

-----[Lunch Break: 13h30 – 15h00] ----- 

Módulo 3 – Compensación y Liquidación [15h00 – 17h00] 

1. Características principales de una CCP 

2. Tipos de Participantes 

3. Registro de Transacciones  

4. Modelo General de Riesgo 

5. Activos Aceptados como Garantía 

6. Liquidación Financiera en el sistema de pagos Europeo TARGET 

7. Liquidación Física de contratos Derivados de Gas Natural (PVB-ES)  

8. Facturación  

9. El Sistema MiClear  

10. Sesión de Compensación: Fases & Horarios   
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Módulo 4 – Datos de Mercado [17h00 – 17h30] 

1. Volúmenes y precios 

2. Proceso de Admisión y Comisiones del Mercado 

3. Servicios de Datos OMIP  
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INSCRIPCIÓN Y MATRÍCULA   

 

Formulario 

Los interesados en inscribirse en este curso deben completar el formulario de inscripción 
disponible en el sitio web de OMIP: https://www.omip.pt/pt/calendario-omip 

 

Después de recibir el formulario, enviaremos las instrucciones para formalizar la matrícula 
a la dirección de correo electrónico proporcionada. 

 

Importe  

800€ por participante (+VAT).  

 

Cuenta a ingresar     

IBAN: PT50 0035 0082 00007598730 34 

Código Swift: CGDIPTPL 

Titular da conta: OMIP POLO PORTUGUES SGMR, SA 

 

Matrícula  

El pago de la matrícula (en su totalidad) debe realizarse 15 días antes del inicio del curso. 

La falta de pago de la matrícula resultará en la cancelación de la inscripción. Si desea 

cancelar la inscripción en el curso, debe enviar un correo electrónico a: 

marketing@omip.pt. 

 

Las plazas son limitadas y se asignarán por orden de inscripción. 

 

Certificado de asistencia 

Se entregará al final del curso. 
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FORMADORES 

 

Ana Margarida Claro  
 

Chief Operational Officer de OMIClear (Cámara de Compensación Ibérica de Energía). 
Licenciada en Economía por el Instituto Superior de Economía y Gestión (ISEG) de Lisboa; 
Máster en Estudios de Mercado y CRM por la Universidad Nueva de Lisboa (ISEG/NOVA). Más 
de 20 años de experiencia en proyectos de OMIClear en cooperación con los respectivos 
operadores y reguladores del mercado de energía. 
 

Carlos Gonçalves 

Responsable del Departamento de Negociación de OMIP (Bolsa de Energía). Experiencia 
previa en los Mercados de Capital desde 1992, habiendo asumido papel de liderazgo en las 
areas de gestión de activos y derivados en varios bancos de inversión. Desde 2006 en OMIP 
como responsable de negociación y seguimiento de mercado. 

 
Ricardo Nunes  

Licenciado en Economía, con un Máster Ejecutivo en Gestión Empresarial Avanzada por el 
ISCTE. Cuenta con casi 20 años de experiencia en el sector de la energía, habiendo trabajado 
en REN, OMIP, el Consejo Consultivo y Tarifario de la ERSE, y desempeñado los cargos de 
Presidente de ACEMEL y del Consejo Consultivo del OLMC. En 2023, regresó a OMIP (Bolsa 
de Energía) y OMIClear (Cámara de Compensación Ibérica de Energía) para asumir el cargo 
de Director de Estrategia, con responsabilidades en las áreas de Estrategia, Nuevos Negocios 
y Marketing.  
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