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PROGRAMA DE CURSOS 

O Mercado Ibérico de Derivados de Energia  

 
Os mercados de energia são conhecidos por sua volatilidade de preços. Os 
produtores, provedores, comercializadoras e consumidores industriais devem 
otimizar seus recursos comerciais e desenvolver estratégias de cobertura para 
melhorar suas carteiras, tanto de eletricidade como de gás natural. Ao participar 
no Mercado de Derivados de Energia do OMIP, as organizações podem gerir o 
risco de volatilidade dos preços da energia. 
 
Nesta sessão de formação, os participantes devem obter uma visão geral da 
estrutura do OMIP e OMIClear, e aprender sobre seus procedimentos e 
mecanismos operativos.  
 
 
Objetivos 
Ao final da formação, os participantes devem ter: 

- Visão detalhada de como se estruturam e organizam os mercados de 
energia; 

- Conhecimento dos processos e mecanismos operativos da Bolsa (OMIP) 
e da Câmara de Compensação (OMIClear), e dos instrumentos para criar 
estratégias de cobertura eficientes; 

- Informação necessária para ser participante direto ou indireto do Mercado 
de Derivados do OMIP.  

 
 
Público 
Entidades energéticas, Sociedades financeiras, Gestores, Consultores, Diretores 
de operações e qualquer outro profissional relacionado com o setor energético. 
 
 
Próximas sessões 

a) Curso presencial em Madrid (espanhol): 14 de Março 2023 (10:00 – 17:30 CET) 
b) Curso presencial em Lisboa (português): 16 de Maio 2023 (10:00 – 17:30 GMT) 

 

 
Valor 
750€ por participante (+VAT).  
 
 
Contato 
marketing@omip.com 
+351 21 000 6030 

mailto:marketing@omip.pt
http://www.omiclear.pt/
mailto:marketing@omip.com


 

  
  
Marketing & Business Development 

marketing@omip.pt  // (+351) 210 006 030 

 

Av. Casal Ribeiro, 14 – 8º 

1000-092 Lisboa – Portugal 

www.omiclear.pt 

www.omip.pt 

  

 2 

 

Agenda do Curso 

 

1. Programa e Conteúdos: 

 

 Módulo 1 - Introdução [10h00 – 10h30] 

1. O Grupo OMI 

2. Participantes do Mercado 

3. Portfolio de Produtos – Eletricidade e Gás Natural 

4. Cobertura de preços com Derivados 

5. Cobertura de largo prazo | PPAs 

 

 Módulo 2 – Negociação [10h30 – 13h00] 

1. Conceitos de Futuros 

2. Conceitos de Opciones 

3. Estratégias com Derivados 

4. Índices de Energia 

5. Produtos – Eletricidade e Gás Natural 

6. Contas de Negociação 

7. Gestão de Órdens 

8. Sessão de Negociação 

9. Características de Operação do Mercado 

10. Sistema Trayport  

 

-----[Lunch Break: 13h00 – 14h30] ----- 

 Módulo 3 – Compensação e Liquidação [14h30 – 17h00] 

1. Características principais de uma CCP 

2. Tipos de Participantes 

3. Registo de Transações  

4. Modelo Geral de Risco 

5. Ativos Aceitados como Garantia 

6. Liquidação Financeira no sistema de pagamentos Europeu TARGET2 

7. Liquidação Física de contratos Derivados de Gás Natural (PVB-ES)  

8. Faturação  

9. Sistema MiClear  

10. Sessão de Compensação: Fases & Horários   
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 Módulo 4 – Dados de Mercado [17h00 – 17h30] 

1. Volumes e preços 

2. Tarifas do Mercado 

3. Serviços de Dados OMIP  

 

 

2. Formadores: 

Ana Margarida Claro  

Responsável do Departamento de Compensação da OMIClear (Câmara de Compensação 
Ibérica de Energia). Licenciada em Economia polo Instituto Superior de Economia e Gestão 
(ISEG) em Lisboa; Mestrado em Estudos de Mercado e CRM pela Universidade Nova de Lisboa 
(ISEG/NOVA). Mais de 15 anos de experiência em projetos da OMIClear em cooperação com 
os respetivos operadores e regulares de mercado de energia.  

 
Carlos Gonçalves 

Responsável do Departamento de Negociação do OMIP (Bolsa de Energia). Experiência prévia 
nos Mercados de Capital desde 1992, tendo assumido funções de chefia nas áreas de gestão 
de ativos e derivados em vários bancos de investimento. Desde 2006 no OMIP, como 
responsável de negociação e seguimento de mercado. 

 
João Victor Costa 

Responsável do Departamento de Marketing e Desenvolvimento de Negócios no OMIP e 
OMIClear. Licenciado em Engenharia de Energia pela Universidade Federal de Pernambuco 
(Brasil), Mestrado em Economia e gestão do Ambiente pela Universidade do Porto (FEP/UP). 
Com experiência diferentes áreas da energia e participação em projetos europeus de inovação: 
renováveis, redes inteligentes, modelos de negócio e mercados de energia. 
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