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PROGRAMA DE CURSOS 

El Mercado Ibérico de Derivados de Energía  

 
Los mercados de energía son conocidos por su volatilidad de precios. Los 
productores, proveedores, comercializadores y consumidores industriales deben 
optimizar sus recursos comerciales y desarrollar estrategias de cobertura para 
mejorar sus carteras, tanto en electricidad como en gas natural. Al participar en el 
Mercado de Derivados de Energía de OMIP, las organizaciones pueden gestionar 
el riesgo de volatilidad de los precios de la energía. 
 
En esta sesión de formación, los participantes obtendrán una visión general de la 
estructura de OMIP y el marco OMIClear y aprenderán sobre sus procedimientos 
y mecanismos operativos.  
 
 
Objetivos 
Al final de la formación, los participantes deben tener: 

- Visión detallada de cómo se estructuran y organizan los mercados de 
energía; 

- Conocimiento de los procesos y mecanismos operativos de la Bolsa 
(OMIP) y de la Cámara de Compensación (OMIClear), y de los 
instrumentos para crear estrategias de cobertura eficientes; 

- Información necesaria para ser participante directo o indirecto del 
Mercado de Derivados de OMIP. 

 
 
Público 
Entidades energéticas, Sociedades financieras, Gestores, Consultores, 
Directores de operaciones y cualquier otro profesional relacionado con el sector 
energético. 
 
 
Próximas sesiones  

a) Curso presencial en Madrid (español): 14 de Marzo 2023 (10:00 – 17:30 CET) 
b) Curso presencial en Lisboa (portugués): 16 de Mayo 2023 (10:00 – 17:30 GMT) 

 
 

Valor 
750€ por participante (+VAT).  
 
 
Contacto 
marketing@omip.com 
+351 21 000 6030 

mailto:marketing@omip.pt
http://www.omiclear.pt/
mailto:marketing@omip.com
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Agenda del Curso 

 

1. Programa y Contenido: 

 

 Módulo 1 - Introducción [10h00 – 10h30] 

1. El Grupo OMI 

2. Participantes del Mercado 

3. Portfolio de Productos – Electricidad y Gas natural 

4. Cobertura de precios con Derivados 

5. Cobertura de largo plazo | PPAs 

 

 Módulo 2 – Negociación [10h30 – 13h00] 

1. Conceptos de Futuros 

2. Conceptos de Opciones 

3. Estratégias con Derivados 

4. Índices de Energía 

5. Productos – Electricidad y Gas Natural 

6. Cuentas de Negociación 

7. Gestión de Órdenes 

8. Sesión de Negociación 

9. Características de Operación del Mercado 

10. El Sistema Trayport  

 

-----[Lunch Break: 13h00 – 14h30] ----- 

 Módulo 3 – Compensación y Liquidación [14h30 – 17h00] 

1. Características principales de una CCP 

2. Tipos de Participantes 

3. Registro de Transacciones  

4. Modelo General de Riesgo 

5. Activos Aceptados como Garantía 

6. Liquidación Financiera en el sistema de pagos Europeo TARGET2 

7. Liquidación Física de contratos Derivados de Gas Natural (PVB-ES)  

8. Facturación  

9. El Sistema MiClear  

10. Sesión de Compensación: Fases & Horários   
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 Módulo 4 – Datos de Mercado [17h00 – 17h30] 

1. Volúmenes y precios 

2. Comisiones del Mercado 

3. Servicios de Datos OMIP  

 

 

2. Formadores: 

Ana Margarida Claro  

Responsable del Departamento de Compensación de OMIClear (Cámara de Compensación 
Ibérica de Energía). Licenciada en Economia por el Instituto Superior de Economia y Gestión 
(ISEG) en Lisboa; Mestrado en Estudios de Mercado y CRM por la Universidad Nova de Lisboa 
(ISEG/NOVA). Más de 15 años de experiencia en los proyectos de OMIClear en cooperación 
con los respectivos operadores y regulares de mercado de energía.  

 
Carlos Gonçalves 

Responsable del Departamento de Negociación de OMIP (Bolsa de Energía). Experiencia 
previa en los Mercados de Capital desde 1992, habiendo asumido papel de liderazgo en las 
areas de gestión de activos y derivados en varios bancos de inversión. Desde 2006 en OMIP 
como responsable de negociación y seguimiento de mercado. 

 
João Victor Costa 

Responsable del Departamento de Marketing y Desarrollo de Negocios en OMIP y OMIClear. 
Licenciado en Ingeniería de Energía por la Universidad Federal de Pernambuco (Brasil), 
Mestrado en Economia y Gestión del Ambiente por la Universidad de Porto (FEP/UP). Com 
experiencia en diferentes areas de la energía y participación en proyectos europeos de 
innovación: renovables, redes inteligentes, modelos de negocio y mercados de energía.  
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